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W ostatnim czasie coraz czesciej méwi sie i pisze o problemie niewyptacalnosci polskich przedsiebiorcow.
Z opublikowanych raportéw wynika, ze procentowo najwigekszy wzrost ich liczby, w stosunku do roku
poprzedniego, dotyczy branzy transportowej. Jedna z przyczyn takiego stanu sg rosnace zatory ptatnicze,
z ktérych czes¢ przeradza sie w definitywny brak zaptaty.
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PRAWNICY

péZnienia w ptatnosciach, nie méwigc juz o ich cat-

kowitym braku, przekiadajg sie na wiele obszarow
funkcjonowania firmy. Powodujg obnizenie zysku, ogra-
niczenie inwestycji lub spowolnienie rozwoju przedsie-
biorstwa. Coraz czesciej jednak majg one bezposredni
skutek w problemach z requlowaniem zobowigzan, powo-
dujac, Zze kolejne podmioty w taricuchu dostaw nie otrzy-
mujg swoich naleznosci na czas lub w ogéle. Konsekwen-
cja tego jest rowniez obnizenie wiarygodnosci finansowej
zaréwno wobec kontrahentoéw, jak 1 pracownikow.

Dtuznicy zadowoleni

Wedtug badan, problem przeterminowanych platnosci
moze dotyczy¢ nawet 80-90 procent przedsiebiorcow.
Srednia warto$¢ zaptaconych po terminie faktur ksztal-
tuje sie na poziomie ok. 22,3 procenta, co oznacza, zZe na
kazde 1000 zt nalezne przedsiebiorcy z tytuty wykona-
nych ustug lub dostawy towaru 223 zt zaptacone jest po
terminie.!

Problemy z zatorami platniczymi 1 niewyplacalnoscig
nie dotyczg wylacznie matych firm, ale réwniez srednich
1 duzych podmiotéw - zresztg nie sg problemem tylko
polskich przedsiebiorcéw. Wyraz przeciwdziatania im
daje dyrektywa Parlamentu Europejskiego i Rady 2011/7/
UE z dnia 16 lutego 2011 roku w sprawie zwalczania opéz-
nien w platnosciach w transakcjach handlowych. W jej

wstepnej czesci czytamy, ze opdZznienia w ptatnosciach
staly sie korzystne finansowo dla dtuznikéw w wiekszo-
$ci panstw czlonkowskich z uwagi na naliczanie niskich
lub zerowych odsetek za opdZnienia w ptatnosciach lub
powolne procedury $ciggania naleznosci.

Spowolnienie poteguje kiopoty

Musi wiec dojs¢ do zdecydowanej zmiany w kierunku kul-
tury szybkich ptatnosci, odwrdécenia tej tendenciji i znie-
checenia do przekraczania terminéw. Nalezy wprowadzi¢
szczegodtowe przepisy dotyczace terminéw ptatnosci i re-
kompensaty dla wierzycieli za poniesione koszty odzy-
skiwania naleznosci. W dyrektywie wyraZznie zauwazono,
ze opdznienia w platnosciach majg negatywny wpltyw na
plynnos¢ finansowg i komplikujg zarzadzanie finansami
przedsiebiorstw. Wptywa to réwniez na ich konkuren-
cyjnos¢ i rentownosé, gdy z powodu opéZnien w platno-
$ciach wierzyciel zmuszony jest siega¢ do zewnetrznych
zrédetl finansowania.

Ryzyko takich negatywnych skutkéw znacznie wzrasta
w okresach spowolnienia gospodarczego, kiedy uzyskanie
dostepu do finansowania jest trudniejsze. Postanowienia
w/w dyrektywy zostaly transponowane do polskiego po-
rzadku prawnego? Dyrektywa i ustawa przewidujg instru-
menty prawne, ktére umozliwiajg przeciwdziatanie zato-
rom platniczym poprzez dyscyplinowanie kontrahentéow
do dokonywania terminowych ptatnosci. Uwage warto
zwrdcié rowniez na przedstawiong przez Ministerstwo
Przedsiebiorczosci i Technologii Zielong ksiege dotycza-
ca zatorow platniczych w Polsce, rozpoczynajacag debate
nad poprawag tej sytuacji.

Portfel naleznosci polskich przedsiebiorstw. Informacja sygnalna. Styczen 2018; Atradius Payment Practices Barometer. International survey of B2B pay-

ment behavior. Poland - key survey results, May 2017.

“Ustawgq z dnia 8 marca 2013 roku o terminach zaptaty w transakcjach handlowych.
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Opoznienia w ptatnosciach sg zrodtem wielu trudnych chwil dla
przedsiebiorcow.

Problemy z zatorami ptatniczymi
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swoich klientéw. Przed wprowadzeniem prze-
piséw wszystkie czynnosci dotyczgce moni-

i niewyp*acalnoécia nie dotyczq Wyl'qcznie torowania naleznosci, czy przedsgdowego do-

matych firm, ale rowniez srednich

chodzenia zaptaty obcigzaty wierzyciela przez
co zwlekali oni z czynnos$ciami. W obecnej sy-

i duzych pOdmiOt(’)W, nie Sq problemem tuacji, gdy koszty podejmowanych przez wie-

tylko polskich przedsiebiorcow.

Na koszt dtuznika

Rozwigzaniem prawnym, ktére ma poprawic sytuacje wie-
rzycieli, obowigzujace od kilku lat, jest przystugujaca wie-
rzycielowi od dtuznika, bez wezwania, kwota 40 euro, stano-
wigca rekompensate za koszty odzyskiwania naleznosci.
Kwota ta nalezy sie w kazdym przypadku przekroczenia
terminu ptatnosci, dotyczy jednak wytgcznie transakcji do-
konywanych pomiedzy przedsiebiorcami (B2B) - nie mozna
jej sie domagac od kontrahenta bedgcego zwyktym konsu-
mentem (B2C). W przypadku kwoty 40 euro wierzyciel nie
musi jej faktycznie ponosi¢, bowiem to kwota zryczattowa-
na wynikajaca z samego faktu przekroczenia terminu piat-
nosci. Mozna obcigzy¢ nig kontrahenta i zadac jej zaptaty
bez spelnienia zadnych dodatkowych wymagan, nalezy sie
od kazdej niezaptaconej w terminie faktury.

Oprécz wymienionych 40 euro, wierzycielowi przystuguje
rowniez zwrot, w uzasadnionej wysokosci, poniesionych
kosztéw odzyskiwania naleznosci przewyzszajacych te
kwote. Tym samym, jezeli kontrahent spéznia sie z ptat-
noscig, a przedsiebiorca poniést wydatki zwigzane z od-
zyskiwaniem naleznosci wyzsze niz 40 euro, np. koszty
windykaciji przedsgdowej prowadzonej przez kancelarie,
woéweczas diuznik jest zobowigzany pokryc¢ te koszty w ca-
tosci, o ile ich wysokos¢ ma uzasadnienie.

Szybsza reakcja

Mozliwos¢ zadania od kontrahenta zaptaty kosztéw odzy-
skiwania naleznosci na podstawie wspomnianej ustawy
o terminach zaptaty w transakcjach handlowych nalezy
odrézni¢ od zwrotu kosztéw sgdowych i zastepstwa sg-
dowego w przypadku skierowania windykacji na droge
postepowania sgdowego lub komorniczego. Koszty te sg
od siebie niezalezne.

Szansa na obcigzenie spdzniajacego sie z platnosciami
kontrahenta zryczattowang kwotg 40 euro lub wyzsza,
daje przedsiebiorcom mozliwos¢ monitorowania ptatno-
$ci, od samego poczatku, gdy opdZnienie jest nieznaczne.
Pozwala zaznaczy¢ kontrahentowi brak akceptacji dla
takich dziatan i kontrole nad finansami, ukazuje profesjo-
nalizm firmy i to, Ze nie toleruje nierzetelnosci ze strony

Dobra wiadomosé!

Oprocz ustawowych 40 euro, wierzycielowi przystuguje
réwniez zwrot poniesionych kosztéw odzyskiwania
naleznosci przewyzszajacych te kwote.

rzyciela dziatan ostatecznie ponosi diuznik,
nie ma uzasadnienia dla zwlekania z reago-
waniem na zatory ptatnicze.

Nieracjonalne terminy ptatnosci.

Zatory platnicze mozna zdefiniowa¢ jako nieterminowe
wywigzywanie sie z odroczonych platnosci. Dodatkowo
w obrocie gospodarczym wystepuje tez inne zjawisko o bardzo
zblizonych w praktyce skutkach. Jest nim stosowanie zbyt
dlugich, czesto nieracjonalnych terminéw platnosci za
dostarczone towary i uslugi. Brak terminowej zaplaty za
towary lub uslugi, jak réwniez dlugie oczekiwanie na nig,
generuje szereg negatywnych konsekwencji.

Zrédio: Ministerstwo Przedsiebiorczosci i Technologii, Zatory
platnicze w Polsce Zielona Ksiega, kwiecien 2018.

Ptatnos¢ po terminie zaakceptowana przez
wierzyciela.

W praktyce nierzadko zdarzajg sie sytuacje, ze kontrahentéow
prowadzacych staly wspélprace lagczy umowa ramowa,
w ktoérej ustalili terminy zaplaty. Mogg jednak poczynié
ustne ustalenia i zmieni¢ wczesniej wskazane daty. Gdy nie
znajdg one odzwierciedlenia w dokumentach, powstanie
sytuacja w pewien sposéb niebezpieczna dla zobowigzanego
- kontrahent zostanie obcigzony kwotg 40 euro od kazdej
faktury zaptaconej po terminie wynikajagcym z umowy.
Dlatego warto, aby ustalenia stron dotyczace pézniejszego
uiszczenia zaplaty znalazly odpowiednie odzwierciedlenie -
w mailu, aneksie do umowy, czy samych fakturach.

Przyklad: Po wielu miesigcach wspélpracy strony ustnie
przediuzyly termin wspéipracy z dwoéch tygodni do trzech
tygodni. Przedsiebiorca wystawia kontrahentowi 100 faktur
rocznie, ktére sg placone w ustnie ustalonym terminie
trzech tygodni, a nie widniejgcym w umowie i fakturach
terminie dwéch tygodni. Po trzech latach strony zakonczyty
wspolprace. W tym czasie 200 faktur zostalo zaptaconych
w terminie trzech tygodni. Przedsiebiorca wystgpit do
kontrahenta o zaplate kwoty po 40 euro od kazdej faktury
zaplaconej w terminie trzech, anie dwéch tygodni, tj. o kwote
8000 euro. Kontrahentowi moze by¢ trudno unikng¢ zaplaty,
jezeli nie dysponuje potwierdzeniem przedluzenia terminu
platnosci, a na fakturach pomimo ustnych ustalen stron
caly czas byl wpisywany termin dwutygodniowy. Sytuacje
takie w praktyce nie nalezg do rzadkosci. Dlatego w sytuacji,
gdy strony przedluzajg wczesniej ustalony termin platnosci,
powinno to znalezé odpowiednie odzwierciedlenie.
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